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Editoriale
Cari Amici,

Il primo numero di Uddeholm Global
Steel ci ha permesso di arrivare a molti
di Voi ed i riscontri positivi ricevuti ci
incoraggiano a continuare su questa li-
nea di reciproca conoscenza e traspa-
renza: avevamo concluso il nostro pre-
cedente editoriale con l'auspicio di po-
ter far partecipe un numero sempre
maggiore dei nostri clienti al nostro im-
pegno globale, grazie anche all’utilizzo
di strumenti quali questa newsletter
inviata tramite posta elettronica e ci
sembra di esserci riusciti.

In questo numero troverete quindi altre
nuove informazioni di carattere tecnico,
informativo, organizzativo e commer-
ciale. Vi invitiamo a contattarci e a dar-
ci suggerimenti nel caso desideriate
venga trattato un argomento di Vostro
specifico interesse.

Dal punto di vista commerciale uno dei
principali fattori che ha condizionato
I'andamento dell’'anno 2004 appena
trascorso & stato il costante aumento
dei prezzi delle materie prime e delle
leghe, tendenza confermata anche nelle
prime settimane del 2005.

Il celebre scrittore e polemista Oscar
Wilde, scriveva alla fine del XIX secolo:

"Oggigiorno si conosce il prezzo di
tutto, e il valore di niente”

Al di la dell’attualita sorprendente di
questo aforisma, la frase ci fa riflettere
sulla necessita, in tempi di tensione sui
prezzi, di guardare al valore totale del-
I'acquisto e non solo al suo costo ini-
ziale.

Il concetto di “economia globale dello
stampo”, che muove tutta [attivita
commerciale di Uddeholm, & la solu-
zione giusta per chi non si accontenta
di negoziare un prezzo, ma desidera
ricevere dal fornitore il vantaggio di
servizi ad alto valore aggiunto, quali
materiali di qualita unica, un supporto
tecnico di livello eccellente, una rete di
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Pagina 1

(Y unpEHOLM

News Italia
VISITA A MILANO DEL SIG
ANDERS RUTH
Il Sig. Anders Ruth, Managing Director
della Uddeholm Tooling AB di Hagfors
ha incontrato il 19 gennaio 2005 la rete
di vendita della Divisione Uddeholm in
Italia.
L'incontro, al quale hanno partecipato
anche il Sig. Lars Sundstrom (Manager
International Account Management) ed
il Sig. Rolf Stalberg (Marketing Mana-
ger) si & svolto in un clima di grande
positivita ed apertura presso gli uffici
della sede di Milano ed ha visto la pre-
senza di tutta la rete di vendita diretta,
indiretta e distributiva della Divisione
Uddeholm.
Sono stati presentati i risultati relativi
all’lanno 2004 dell’acciaieria di Hagfors,
nonché i programmi e le principali
attivita previste per il 2005.

Nella foto: Le forze di vendita della Udde-
holm Italia con Anders Ruth (il sesto da de-
stra)

Il Sig. Ruth, ringraziando la rete di ven-
dita italiana per il lavoro svolto nel
2004, ha ribadito l'importanza del mer-
cato italiano, che rappresenta per la
Uddeholm Tooling AB il secondo mer-
cato europeo dopo il mercato tedesco.
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PRODOTTI ED APPLICAZIONI
SPECIALE MOLDMAX

Uddeholm nella veste di leader nella produzione e commercializzazione di mate-
riali per stampi per lo stampaggio delle materie plastiche, ha introdotto sul mer-
cato da alcuni anni le leghe MOLDMAX ad elevata conducibilita termica per
rispon-dere alle seguenti esigenze:

o Migliorare il rendimento termico degli stampi

o Ottimizzare i circuiti di raffreddamento dello stampo evitando particolari la-
vorazioni meccaniche

o Ridurre il numero di cavita nello stampo a parita di produttivita e aumentare
la produzione oraria a parita di stampo. Tutto cio & possibile grazie alla ele-
vata conducibilita termica che elimina il problema delle concentrazioni di ca-
lore responsabili di tempi ciclo eccessivi.

o Garanzia di una migliore stabilita dimensionale del pezzo stampato in termi-
ni di geometria. Anche questo vantaggio deriva dalla migliore conducibilita
termica che consente raffreddamenti pit omogenei.

o Possibilita di stampare a stampo caldo. Questo facilita la fase di riempimen-
to stampo ed elimina i problemi di condensa sulle superfici dello stampo,
shock termici dannosi ai materiali con cui € costituito lo stampo

Infine le caratteristiche meccaniche, la lavorabilita e la lucidabilita completano il
profilo di questi materiali, introducendoli a pieno titolo nel kit completo degli
acciai per plastificazione e del concetto inossidabile UDDEHOLM.

La conducibilita termica superiore consente di smaltire piu calore attraverso i
canali di condizionamento eliminando il rischio di punti con concentrazioni di
calore (hot spots).
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L'introduzione dei materiali ad alta conducibi-
lita termica negli stampi per plastificazione &
diventata quasi condizione indispensabile
quando si vuole ottenere una geometria con-
forme in tempi produttivi accettabili, in quan-
to proprio il tempo ciclo, nel costo di un pezzo
stampato, rappresenta circa il 70% del costo
totale.

TIPICO CICLO DI STAMPAGEIO A INIEZIONE

ESTRAZIONE
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SPECIALE VANADIS 4E

Le crescenti richieste da parte dei clienti di maggiori durate degli utensili per
compattazione delle polveri, formatura a freddo, tranciatura e taglio, hanno por-
tato allo sviluppo di un nuovo acciaio ottenuto con la metallurgia delle polveri
(PM), che possiede una eccellente combinazione di duttilita (resistenza alla
scheggiatura) e resistenza all'usura.

Questo traguardo € stato raggiunto grazie all'ottimizzazione dell'analisi chimica e
del processo produttivo (utilizzo della pit moderna metallurgia delle polveri oggi
disponibile), ottenendo il minimo degli inneschi di rottura interni.

Il nuovo acciaio possiede inoltre una buona lavorabilita ed un eccellente compor-
tamento durante il trattamento termico, che portano vantaggi anche al costrutto-
re dello stampo, oltre che al suo utilizzatore.

0Oggi le caratteristiche delle materie prime utilizzate si stanno innalzando (es. le
lamiere ad alta resistenza sono sempre piu utilizzate nell'industria automobilisti-
ca), vengono richieste migliori proprieta agli acciai per utensili usati.

Il principale meccanismo di avaria nelle lavorazioni a freddo & la scheggiatura
dello spigolo di taglio, che pu0 essere ridotta abbassando la durezza dell'utensile,
ma questo ha un effetto negativo sulla resistenza all'usura ed alla compressione.
Il Vanadis 4E ha proprieta tali da mantenere ottimi valori di resistenza a scheg-
giatura anche ad elevate durezze, che lo rendono |'acciaio p|u adatto a risolvere i
problemi sopramenzionati. g -

News da Hagfors

Si & svolto in Svezia dall’11 AL 13 febbraio scorsi il “Uddeholm Swedish Rally
2005".

La manifestazione, che fa parte di uno dei 16 rally del World Rally Championship,
€ uno degli eventi di maggior rilievo organizzati ogni anno dalla Svezia e la Udde-
holm Tooling lo sponsorizza come sponsor primario.

Il vincitore:

Aveva lasciato Montecarlo con un pugno di mosche in mano, ma nella sua Scan-
dinavia ha dimostrato di essere ancora uno dei piloti piu forti del mondo: Petter
Solberg ha vinto il 54° Rally di Svezia dopo una lunga battaglia sportiva con il
Campione del Mondo 2004 Sebastien Loeb e con il velocissimo alfiere della Peu-
geot Marcus Gronholm
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RETE DI DISTRIBUZIONE IN ITALIA

Sede Uddeholm
divisione della Bohler Uddeholm Italia S.p.A.
via Palizzi 90 - 20157 - Milano (MI)
Direzione: tel 02 35.794.485 - fax 02 390.024.97
Uff. Vendite: tel 02 35.794.488-461

fax 02 390.024.82
Uff. Tecnico: tel 02 35.794.463-462

fax 02 390.024.82
www.uddeholm.it

Distributori Esclusivisti (con deposito): Agenti:
Bettinsoli Acciai s.r.l. Fabio Rabbia
Lumezzane e Nord Brescia Alessandria, Asti, Novara,
via Zanardelli 196 - 25060 - Marcheno V.T. (BS) Vercelli, Pavia, Piacenza
tel 030 896.00.30 fax 030 861.00.91 tel 0348.4424.183
S.e.f.a. Acciai s.p.a Mario Stanta
Emilia Romagna, Toscana, Umbria. Lazio Gorizia, Udine, Trieste
via Stelloni 39/a - 40010 - Sala Bolognese (BO) Gorizia (GO)
tel 051 681.68.11 fax 051 681.68.68 tel 0481 531617
Steel s.r.1. Technosteel di Luciano Bruno
Belluno, Padova, Pordenone, Liguria, Cuneo
Rovigo, Treviso, Venezia. Arenzano (GE)
via Lazio 1 - 31045 - Motta di Livenza (TV) tel 010 913.45.40
tel 0422 861.730 fax 0422 861.770
Therm Acciai s.r.l. Vittorio Tomiet
Marche, Abruzzo. Verona, Vicenza, Mantova
via Sandro Pertini, 4 - 60035 - Jesi (AN) Verona (VR)
tel 0731 60.55.57 fax 0731 60.55.58 tel 0348.3834.633

Giovanni Buono s.a.s.
Campania

Pozzuoli (NA)

tel 081 526.31.87
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