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Editoriale

Cari Amici,

ho visto recentemente in TV lo spot dei
“Pavesini”, i mitici biscotti della nostra
infanzia, e mi sono stupita di come il
messaggio pubblicitario che viene
trasmesso sia radicalmente cambiato,
rispetto a quello di 40 anni fa.

I “Pavesini” della TV in bianco e nero
erano definiti dall’aggettivo “ricchi” (di
burro, uova, zucchero, vitamine),
quelli dei giorni nostri sono invece
“leggeri” (niente grassi, niente zuc-
cheri, niente zabaione).

Questo cambiamento nella percezione
delle priorita nel pubblico, sia pur rife-
rite ad un semplice biscotto, mi ha
fatto riflettere su come la ricerca della
“leggerezza” sia uno dei leit-motiv
della nostra Societa.

Rapportato alla nostra attivita corren-
te, questa esigenza di “leggerezza” si
riscontra infatti in moltissimi settori
industriali, dal momento che allegge-
rire significa senz’altro fare economie,
risparmiare.

Quando poi i risparmi sono indirizzati
ai consumi di combustibili per auto-
trazione, le implicazioni non sono piu
soltanto economiche, ma anche am-
bientali.

Ecco perché da anni la ricerca nel set-
tore “automotive” si € indirizzata verso
materiali piu leggeri che, a parita di
robustezza e resistenza, possano per-
mettere un sensibile risparmio di ener-
gia e contemporaneamente assicurare
anche condizioni di sicurezza ottimali.

Luigi Einaudi, il Presidente della Re-
pubblica, grande economista, ripeteva
sempre che “il mercato é costruito per
soddisfare domande e non desideri”.

Ora, salvaguardia dell’ambiente e si-
curezza non sono piu semplici “deside-
ri”’, ma vere e proprie domande a cui
dare risposte.
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Se si pensa che il peso della carroz-
zeria di un’auto media rappresenta
circa 1/5 del peso totale, seguito da
motore e trasmissione al 18%, poi da
telaio, ammortizzatori e sospensioni al
12%, gli acciai altoresistenziali avan-
zati possono essere utilizzati per ridur-
re gran parte del peso di molti compo-
nenti e rispondere alla crescente do-
manda di leggerezza.

Attraverso la collaborazione con SSAB
(azienda svedese produttrice di lamie-
re altoresistenziali per I'industria auto-
mobilistica) Uddeholm risponde a que-
sta richiesta del mercato, sviluppando
e promuovendo una nuova generazio-
ne di materiali per la lavorazione a
freddo delle lamiere altoresistenziali.

L’'interesse intorno a questi nostri ma-
teriali innovativi € grandissimo e cre-
sce di giorno in giorno.

Un articolo molto completo e stato
pubblicato sulle riviste specializzate
LAMIERA (n. di settembre e n. Spe-
ciale di settembre “Convegno Lamie-
ra”) e STAMPI (n. di ottobre).

Contattate il nostro Ufficio Tecnico e la
nostra rete di vendita, saremo lieti di
fornirVi maggiori informazioni.

Grazie, a presto!

Viviana Meroni
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Prodotti e applicazioni

All'interno della nostra rete di vendita nazionale, i nostri distributori esclusivi
BETTINSOLI, SEFA, STEEL, THERM ACCIAI, rappresentano un punto di forza, che
desideriamo far conoscere meglio.

Di seguito la presentazione di SEFA Acciai S.p.A, un breve profilo tracciato dal
direttore commerciale Andrea Rosini.

Un’azienda al Servizio dell’acciaio da
stampi e da utensili.
Negli ultimi 20 anni, le esigenze dei
costruttori ed utilizzatori di stampi ed
utensili, sono sicuramente aumentate
in termini di:

e Qualita degli acciai

e Performance maggiori in eser-

cizio

e Lavorabilita

e Minor sfrido possibile sulla misura richiesta

e Consegna rapida e prezzi contenuti

SEFA ACCIAI, nata nel 1977, si & sforzata di soddisfare le necessita del Cliente
cercando non solo di contenere il prezzo del materiale, ma di potenziare tutte
quelle componenti che portano al complessivo definito “SERVIZIO”.

SEFA ACCIAI é stata quindi tra le prime aziende del settore ad intuire che il mer-
cato non si pu0 conquistare soltanto diminuendo il prezzo (spesso a scapito della
qualita dei prodotti) ed ha attivato una serie di politiche che mirano a fornire al
Cliente un mix di servizi e professionalita di alto livello, abbinati all’elevata quali-
ta che il prodotto UDDEHOLM garantisce.

SEFA ACCIAI é distributore esclusivista dei materiali
UDDEHOLM per le zone di Emilia Romagna, Toscana,
Umbria, Lazio.

La nostra rete commerciale dispone di personale altamen-
te qualificato, sia nel front che nel back office, le cui com-
petenze specifiche si sommano all’esperienza trentennale
maturata dalla societa, tramandata dalle vecchie alle nuo-
ve generazioni e consolidata attraverso un’attenta politica
d’aggiornamento, che coinvolge tutte le aree aziendali.

Questa continua attenzione alle necessita dei propri utiliz-
zatori, é stata lo stimolo che ci ha portato a conseguire dal prestigioso istituto
DNV gia dal 1997 la certificazione del Sistema Qualita secondo normative UNI EN
ISO 9002;1994 e I'adeguamento nell’anno 2000, secondo le nuove norme UNI EN
ISO 9001:2000 (VISION 2000).

Al Gruppo SEFA appartengono anche SEFA MECCANICA (lavorazioni meccaniche,
spianatura - squadratura e portastampi finiti a disegno) e ITIG (TITANIUM INTER-
NATIONAL GROUP (commercializzazione del Titanio).

Andrea Rosini
Uci@sefa.it
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The Network of excellence” Premio 2005

Nel corso dell’'ultima conferenza mondiale delle Filiali Uddeholm, tenutasi a Karl-
stad dal 30 agosto al 2 settembre 2005, la filiale italiana ha avuto la grande sod-
disfazione di vedere assegnato al Sig. Antonio Magnacca il premio “The net-
work of excellence”.

Questo riconoscimento, istituito quest’anno per la prima volta, viene consegnato
alla persona che, all’interno della rete organizzativa mondiale dei marchi Udde-
holm ed ASSAB,ha maggiormente operato a livello internazionale.

Il Sig. Antonio Magnacca dedica infatti da tempo parte
della sua attivita anche all’interno dell’International Ac-
count Management, gruppo di lavoro che si occupa di
coordinare i maggiori clienti e la loro “supply chain” inter-
nazionale.

La motivazione letta dal Sig. Lars Sundstrom-Strategic
Marketing Manager della Uddeholm Tooling- nel conse-
gnare il premio (ritirato a nome del Sig. Antonio Magnacca
dalla Sig.ra Viviana Meroni — direttore vendite della filiale
italiana -) é stata la seguente:

“Il business sta diventando ogni giorno piu globale. Questa affermazione é valida
anche riferita al nostro mondo degli acciai per utensili. | clienti attraversano le
frontiere ricercando soluzioni competitive per le loro esigenze.

La Uddeholm Tooling € ben preparata ad affrontare le sfide a venire. Ora piu che
mai & importante lavorare senza tener conto di frontiere geografiche ed organiz-
zative, per promuovere i valori che stanno alla base del nostro marchio Uddeholm
e sostenere i nostri colleghi e soprattutto i nostri clienti nel mondo.

Abbiamo pertanto deciso di istituire un nuovo premio, da attribuire

alla persona che, all’interno della nostra organizzazione, opera veramente in
modo “globale”.

Quindi, per I'eccellente sostegno internazionale e per il lavoro di promozione del
marchio Uddeholm nel mondo, il premio viene conferito ad Antonio Magnacca
della filiale italiana. “

Nel ritirare il premio e ringraziare
la Sig.ra Meroni si

detta particolarmente oo“gra’l'

orgogliosa a nome di /

tutti i colleghi italiani che, Q‘;‘
operando quotidianamente con il ’o
Sig. Magnacca, hanno contribuito in =
modo determinante al raggiungimento Iy
di questo prestigioso riconoscimento. -

Sig.ra Meroni Sales Manager
Divisione Uddeholm
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News dalla Svezia:

Uddeholm Swedish Rally
Le foreste di Varmland e Dalarna, 2-5 febbraio 2006

La prossima edizione dell’ Uddeholm Swedish Rally avra luogo dal 2 al 5 febbraio
2006.

L’'unico ed il vero rally della stagione invernale si svolge esclusivamente sulla ne-
ve, un’ autentica sfida dove la chiave per vincere € utilizzare i cumuli di neve lun-
go il tracciato per rimanere in carreggiata.

Vedere il rally in Svezia € molto semplice: i luoghi sono
accessibili, la gente e disponibile, i fan sono scatenati, &
probabilmente il modo migliore per riscaldarsi!

Le piste sono ad un’ora dalla sede centrale del rally di
Karlstad, cosi da garantire la maggior quantita di neve

possibile. | sk

2006 Uddeholm Swedish Rally ed il seminario Uddeholm Automotive
Tooling, 1-4 febbraio 2006

Il seminario Uddeholm Automotive Tooling ed il Rally Uddeholm svedese sono 4
giornate di entusiasmanti idee ed attivita emozionanti. Uddeholm organizza il semi-
nario Automotive Tooling per i clienti pit importanti del mondo per discutere
insieme i nuovi trend nel settore degli utensili e le sfide da affrontare in campo
automobilistico.

Per maggiori informazioni consultare il sito www.swedishrally.com

Fiere
Uddeholm sara presente I'anno prossimo presso due fiere internazionali nei settori
della trasformazione dell’alluminio e della plastica:

PLAST 14 -18 FEBBRAIO 2006 '7- ST INTERNATIONAL
(www.plast06.org) © RUBBER

Stand Uddeholm: B41 padiglione 9 MILANO 14/18 FEBBRAIO 2006 hbiiadol

METEF, 17-20 MAGGIO 2006
(www.metef.com) ereerr
Inoltre Uddeholm sponsorizzera la settima International Tooling Conference che
si svolgera a Torino dal 2 al 5 MAGGIO 2006 (www.tool06.0org).

Cari lettori, tutto il personale della Uddeholm in
Italia Vi augura di trascorrere in serenita le
prossime festivita Natalizie e continuare insie-
me, nel 2006, a collaborare in modo fruttuoso.

Vi ringraziamo per l'attenzione e nel darVi ap-
puntamento a presto, con il prossimo numero
datato 2006, Vi ricordiamo che aspettiamo vo-
lentieri Vostri suggerimenti per la pubblicazione
di argomenti di Vostro interesse.
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